
 33 mal für Sie  

01.   Kostenlos 
Als Ihr Immobilienmakler übernehmen wir
sämtliche anfallenden Kosten bis zur
Vertragsunterzeichnung für Sie. Wir gehen in
Vorleistung und erhalten unser Honorar erst bei
einem erfolgreichen Kaufvertragsabschluss.

02. Zeitersparnis
Wir bieten Ihnen einen einfachen Einstieg –
investieren Sie nur einmalig Zeit für eine
kostenlose und unverbindliche Sprechstunde.
Überlassen Sie uns den Rest! Wir nehmen Ihnen
die Arbeit ab, damit Sie sich auf das konzentrieren
können, was wirklich zählt. 

03. Vertrauensvolle Beziehung
Bei uns steht Ihr Vorteil im Mittelpunkt. Mit
unserer authentischen Art bauen und pflegen wir
Beziehungen zu unseren Kunden, um eine
herausragende Kundenbetreuung zu
gewährleisten. Setzen Sie auf eine Partnerschaft,
die auf Echtheit basiert, und erleben Sie eine
Betreuung, die überdurchschnittlich ist.

04. Wertermittlung  
Sie erzielen mit uns den besten Preis für Ihre
Immobilie – durch innovatives Know-how und
unserer langjährigen Erfahrung in der Vermittlung
von Objekten erzielen Sie den optimalen Preis.
Gerne bieten wir Ihnen auf Wunsch eine
kostenlose und unverbindliche Wohnmarktanalyse
an.

05.  3D-Grundrisse
Sie erhalten zur bestmöglichen Darstellung ihrer
Immobilie einen 3D-Grundriss. Potenzielle Käufer
können sich so bereits vorab in die Räumlichkeiten
einfühlen und ein realistisches Bild davon bekommen,
wie die Immobilie ausgestattet sein könnte. Dies
trägt dazu bei, das Interesse der Interessenten zu
wecken und den Verkaufsprozess effizienter zu
gestalten.

06. Virtueller 3D-Rundgang 
Dank realitätsgetreuer Rundgänge sparen Sie sich
Massenbesichtigungen und sorgen dafür, dass zu
90 % nur potenzielle Käufer zur physischen
Besichtigung erscheinen. Dies steigert nicht nur
die Effizienz, sondern ist besonders vorteilhaft für
Interessenten, die von weiter her kommen. Der
Rundgang fungiert somit als eine äußerst effektive
Vorauswahl, die wertvolle Zeit und Ressourcen
spart

07. Professionelle Fotoaufnahmen 
Erhalten Sie Ansprechende Bilder steigern die Klickrate und
Sichtbarkeit in den Online-Portalen. Dank moderner Technik
und einer High-End-Bildbearbeitung, setzen wir Ihre Immobilie
in Szene. 

08. Erstellung von Grundrissen
Wir nutzen innovative Technik, um einen Grundriss
für Ihre Immobilie zu erstellen, wenn Sie keinen
zur Verfügung haben sollten. Das bedeutet, dass
Sie den Aufmaß über einen Architekten sparen.
Darüber hinaus erleichtert dieser Service Ihren
potenziellen Käufern den Prozess bei der Bank, da
sie eine klare und detaillierte Vorstellung von der
Immobilie erhalten, was die Finanzierung
erleichtert.



09. Verschiedene Portale 
Das Inserieren Ihrer Immobilie auf verschiedenen
Portalen bietet Ihnen den klaren Vorteil, dass sie
von einer breiten Masse potenzieller Käufer
gesehen wird. Dies trägt maßgeblich dazu bei, Ihre
Immobilie schneller und zum besten Preis zu
verkaufen.

10. Aussagekräftiges Expose 
Sie erhalten ein Exposé, das potenziellen Käufern
oder Mietern einen umfassenden Einblick in die
Immobilie ermöglicht und einen beeindruckenden
ersten Eindruck hinterlässt. Dieses Dokument
garantiert absolute Transparenz, optimiert Ihren
Zeit- und Vermarktungsprozess und verschafft
Ihnen einen klaren Vorteil.

11.  Schnelle Abwicklung 
Dank unserer innovativen Vermarktungsstrategie
und unserer Expertise, basierend auf einer guten
Ausbildung, erfolgt der Verkaufsprozess deutlich
schneller. 

12. Kurze Vertragslaufzeit 
Unser Vermarktungsprozess nimmt im
Durchschnitt nur etwa 3 Monate in Anspruch,
sodass Sie schnell wieder durchatmen können.
Vom ersten Kontakt bis zum Beginn der
Vermarktung vergehen zudem nur wenige
Stunden.

13.        24 / 7 
Sie erreichen uns sieben Tage die Woche, und mit  
unserer Erreichbarkeitsgarantie garantieren wir
Ihnen eine Rückmeldung innerhalb von maximal
24 Stunden. 14. Interessentenvorauswahl

Indem wir potenzielle Käufer sorgfältig auswählen,
ersparen wir Ihnen Besichtigungstouristen.
Zugleich laden wir gezielt interessierte Käufer ein

15. Gutes tun 
Wenn Sie sich für uns entscheiden, profitieren Sie
nicht nur von unserem professionellen Service,
sondern leisten auch einen aktiven Beitrag zu
wohltätigen Zwecken. Mit jedem erfolgreichen
Verkauf spenden wir einen Teil unserer Provision
an soziale Projekte, sodass Sie gleichzeitig Gutes
tun können.

16. Reichweite 
Durch unsere Kooperation mit anderen
Immobilienmaklern, die ebenfalls über wertvolle
Kundenkontakte verfügen, bieten wir Ihnen einen
einzigartigen Service. Wenn Sie uns exklusiv
beauftragen, teilen wir den Auftrag mit diesen
Kollegen. Sie haben somit nur einen
Ansprechpartner, während mehrere Makler aktiv
werden. Im Erfolgsfall wird die Provision nur
einmal fällig. Das bedeutet für Sie nicht nur einen
beschleunigten Verkaufsprozess, sondern auch die
Gewissheit, dass wir den Käufer mit dem besten
Angebot für Ihre Immobilie finden. Klingt das nicht
großartig?

17. Kaufmännische Ausbildung 
Für Sie bedeutet das, dass Sie von einem fachlich
versierten Ansprechpartner profitieren. Wir
investieren kontinuierlich in Weiterbildungen und
Coachings, um unsere sozialen und fachlichen
Kompetenzen stetig zu erweitern. Dadurch sind wir
in der Lage, die besten Deals für Sie auszuhandeln
und Ihnen einen erstklassigen Service zu bieten.



18. Leistungsgarantie
Von Anfang an erhalten Sie von uns eine
Leistungsgarantie, in der die spezifischen Schritte
und Aufgaben aufgeführt sind, die wir innerhalb
eines bestimmten Zeitraums für Sie erledigen
werden. Mit unserer Unterschrift verpflichten wir
uns, diese Punkte sorgfältig einzuhalten, um
sicherzustellen, dass Ihre Anliegen mit höchster
Präzision und Effizienz bearbeitet werden.

19. Wie ein Makler verkaufen 
Auf Wunsch bieten wir Ihnen von uns einen
Verkaufs-Booster an, eine individuell auf Sie
zugeschnittene Schulung. Dies ermöglicht Ihnen,
falls Sie ohne Makler verkaufen möchten, das
nötige Know-how zu erhalten und Ihre
Verkaufsfähigkeiten zu optimieren.

20. Homestaging 
Durch externe Partner, die ihr Handwerk Lieben,
können wir das Beste aus Ihrer Immobilie
herausholen. Ein neuer Look verleiht Ihrer
Immobilie einen frischen Glanz und trägt dazu bei,
sie in einem neuen Licht zu präsentieren.

21. Bieterverfahren  
Auf Wunsch, leiten wir gern ein privates
Bieterverfahren ein, um für Sie den besten Deal
rauszuholen.

22. Persönlich 
Der Vorteil für Sie ist offensichtlich: Direkte und
individuelle Betreuung ohne den Umweg über
Hierarchien. Als Ihr persönlicher Ansprechpartner
stehe ich Ihnen jederzeit zur Verfügung.

23. Innovative Konzepte 
Für Sie sind wir immer auf den neuesten Stand.
Durch 3D-Rundgänge, 3D-Grundrisse und
Visualisierungen heben wir uns eindeutig vom
Wettbewerb ab. 

24. Möglichkeiten 
Profitieren Sie von den Lösungen, die wir Ihnen
anbieten. Sie teilen uns Ihr Anliegen mit, und  wir
präsentiere Ihnen eine maßgeschneiderte Lösung.

25. Wertschätzung
Genießen Sie eine respektvolle Atmosphäre, die
Ihren Bedürfnissen und Ihrer Immobilie gerecht
wird. Ihre Anliegen sind in besten Händen, es ist
uns wichtig eine wertschätzende Umgebung zu
schaffen, die sowohl Ihnen als auch den
Interessenten zugutekommt. Wertschätzung ist ein
zentrales Anliegen unserer Arbeit. 26. Bonitätsprüfung

Bereits im Voraus selektieren und überprüfen  wir
anhand von Unterlagen, ob ein Käufer auch
finanziell in der Lage ist, den Kaufpreis zu
begleichen. 



27. Energieausweis
Erhalten Sie, wenn noch keines vorhanden,  einen
Energieausweis für den Verkauf Ihres Hauses.  

28. Zufriedenheit
Erleben Sie einen Kundenservice, wie Sie ihn in der
Maklerbranche noch nicht erlebt haben.
Überzeugen Sie sich gerne selbst, indem Sie die
Erfahrungen und Kundenstimmen lesen.

29. Transparenz
Sie bekommen von uns jede Woche einen Update
über den aktuellen Stand des Verkaufs Ihrer
Immobilie. 

30. Beschaffung aller Notwendigen
Unterlagen
Sie konzentrieren sich auf die wichtigen Dinge,
während wir uns um Ihr Haus kümmern und alle
erforderlichen Unterlagen für den Verkauf
besorgen.

31.  Liebe zum Detail 
Profitieren Sie von unserer Hingabe, um
sicherzustellen, dass jedes Detail in Ihrem
Immobilienprozess perfekt ausgearbeitet ist.
Selbst die unscheinbaren 'kleinen Dinge' können
einen bedeutenden Einfluss haben. 32. Organisation des Notartermins 

Wir kümmern uns darum, einen
Beurkundungstermin mit dem Notar, der Bank und
den Interessenten für Sie zu organisieren. Darüber
hinaus übernehmen wir die Ausarbeitung des
Kaufvertragsentwurfs und alle weiteren wichtigen
Details. Ihr Verkaufsprozess liegt in unseren
Händen, sodass Sie sich um nichts kümmern
müssen.

33. After-Sale-Service  
Unser After-Sale-Service geht über die
Beurkundung hinaus. Wir stehen Ihnen auch nach
der Beurkundung weiterhin zur Verfügung und
planen auf Wunsch die Übergabe gemeinsam mit
Ihnen.

MAKLERIN GEFÄLLIG?

VEREINBAREN SIE NOCH HEUTE EINEN
BERATUNGSTERMIN: 0173 63 100 66 


